
Vendere ad ogni costo
Per cominciare
• In base aU'affermazione di Marinetti rileva le caratteristiche che deve avere la pubblicità .
• Fa' un legame tra le frasi di Marinetti e la pubblicità del cellulare Brondi.

• reclamizzare, promuovere, lanciare un prodotto
• l'utente/il target/la fascia d'età
• scattare le foto
• visione di filmati
• collegarsi a internet
• scambiarsi delle mail
• permettere/consentire

~ 1. Osserva e parla
1. Descrivi l'oggetto reclamizzato e le sue caratteristiche.
2. In che cosa la pubblicità suscita l'idea di un oggetto

funzionale e moderno?
3. Quai è 10slogan? Fa' un legame con l'immagine e giustifica.
'4. Che cosa possiamo osservare a proposito dellinguaggio usato?
5. Tutte qLieste funzioni si rivelano utili per ogni tipo di utente?
6. Su che cosa punta la pubblicità per sedurre?

01 2. Osserva. ascolta e parla~
0//

Prima visione
1. Cita la marca del prodotto reclamizzato. Sotto che forma si presenta questa pubblicità?
2. Spiegar- chi è il narratore • chi sono i protagonisti • in quale epoca si situa la narrazione.
3. In che modo si mette in evidenza il tempo che scorre?
4. Quali sono le varie epoche evocate e che cos a mettono in luce?
Seconda visione
5. Rileva le parole su cui insiste il messaggio dei narratore.
6. Verso che cosa deve tendere l'impresa per realizzare questo progetto?
1. \n c.\\~modo s\ m~ttono \n r\Sà\to \:~\Io\lJz.\one de\\:im?feSa e i\ sua successa?
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ln che cosa la musica scelta cantribuisce a cre are un'atmosfera particolare?
9. Questa pe.rle"Z..\one.n sembra reeàe, aut.en\.\ca 0 eccess\va. per questo

ttpo di pubblicità?
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•il grano: le blé .
• provare (ta pasta) =
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