
Vendeur Automobile 

Son travail consiste à : 
réaliser des transactions (achat, vente de véhicules neufs ou d'occasion) auprès des 

particuliers et des entreprises 
aller au devant de nouveaux clients 

faire vivre son portefeuille client 

Le niveau de qualification: 
Bac pro commerce, 

BTS NRC - négociation et relation client 
, BTS  TC - technico-commercial, 

- DUT TC - techniques de commercialisation

Débouchés et salaires: 
débutants: de 1500à 1600 euros 

L'évolution du métier: 
Le vendeur peut évoluer vers des responsabilités de 

gestion de l’entreprise concessionnaire 
Il peut même envisager un poste de responsable de 

succursale. 

les conditions de travail: 
mixte meme si les hommes y sont plus nombreux . 

Principalement en bureau ou en dehors avec un client 

les qualités requises: 
actif,dynamique,organiser 


